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Rottneros stédjer och efterstravar rattvis konkurrens i all sin verksamhet. Medarbetare i
Rottneroskoncernen ska darfor folja alla gallande konkurrensregler och bl.a. avsta fran att inga
olovliga konkurrensbegransande avtal och utvaxla olovlig pris- och/eller marknadsinformation med
konkurrenter. Alla medarbetare ska folja denna konkurrensrattspolicy och vanda sig till sin
narmaste chef eller till Bolagets visselblasarfunktion vid misstanke om évertradelser.

Samtliga anstallda vid Rottneros forvantas:

- Avhalla sig fran atgarder som kan sta i strid mot de konkurrensrattsliga forbuden.

- Att vid tveksamheter rddgéra med sin ndrmaste chef.

- Att sa snart misstanke om ¢vertradelse av de konkurrensrattsliga forbuden foreligger
rapportera detta till narmaste chef.

- Att omedelbart kontakta narmaste chef for det fall EU-kommissionen eller Konkurrens-
verket kommer med foérfragningar.

Foljande avtal mellan konkurrenter anses ha till syfte att begransa konkurrensen och ar férbjudna:?

- Prisbverenskommelser, t.ex. avtal som direkt eller indirekt faststaller pris (detta omfattar
aven minimipriser). Aven éverenskommelser avseende del av pris omfattas av férbudet.

- Prisrekommendationer, riktlinjer och rabatter.

- Avtal om produktion, t.ex. avtal som begransar produktion och leverans.

- Avtal om geografisk marknadsuppdelning eller férdelning av kunder.

- Samarbete vid budgivning, s.k. anbudskarteller. Detta géller bade offentliga upphandlingar
och privata upphandlingar. Detta ar en form av marknadsuppdelning dar méjliga anbuds-
givare kommer 6verens om vem som ska vinna kontraktet.

Aven informationsutbyte mellan konkurrenter kan omfattas av forbudet, detta galler framforallt
information om framtida prissattning eller annan detaljerad information om ett foretags affars-
strategi.

Utgangspunkten ar att varje foretag sjalvstandigt ska fatta beslut om framtida strategier och
prissattning.

LFor dessa typer av avtal ar det inte mojligt att erhalla s.k. undantag.
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Foljande avtal med distributérer och leverantorer ar forbjudna:

- Prisstyrning, dvs. forsok att tvinga aterférsaljaren att tillampa visst pris. Ett avtal mellan en
leverantdr och en aterforsaljare som rent faktiskt tvingar eller paverkar aterforsaljaren att
tilldampa ett fast pris eller att inte underskrida ett visst Iagsta pris anses strida mot férbudet.

- Marknads- eller kunduppdelning, t.ex. avtal dar leverantoren utser en aterforsaljare for ett
visst territorium. Dessa avtal ar under vissa omstandigheter undantagna fran forbudet. Det
forutsatts dock att mojlighet till s.k. passiv férsaljning? foreligger.

Missbruk av dominerande stéillning

Det ar av betydelse for Rottneros att kanna till forbudet i sina affarsférhandlingar med dominerande
motparter.

Missbruk: Otillatna atgarder eller forfaranden for en dominerande aktor utgdors sarskilt av foljande:

- Leveransvagran

- Diskriminering

- Overprissattning
- Underprissattning
- Lojalitetsrabatter

Kontakter med konkurrenter utgor den storsta risken. Det ar darfér av storsta vikt att alla anstallda
atar sig att fatta beslut om pris, rabatter, volymer, kunder och geografiska marknader utan sam-
ordning eller kontakter med konkurrenterna.

Om en anstalld amnar delta i ett méte dar konkurrenter deltar (massor, branschdagar, osv.) ska
detta meddelas narmaste chef som godkanner deltagandet.

Om nagon konkurrent vid ett sadant méte borjar diskutera priser, volymer, kunder eller nagra andra
av de konkurrensrattsliga forbuden i punkt 2 ska den anstallda férsoka avbryta sadana diskussioner
och/eller avlagsna sig fran moétet. Den anstéllda ska sedan meddela narmaste chef per e-mail vad
som intraffat.

2 Passiv forsaljning innebdr att man tillgodoser bestillningar som enskilda kunder sjélva tagit initiativ till, inbegripet
leverans av varor eller tjanster till sdidana kunder. I regel betraktas en aterforsaljares anviandning av en webbplats for
forsaljning som en form av passiv forséljning eftersom det ar ett berattigat satt att ge kunderna mojlighet att na
aterforsaljaren. Om en kund besoker en aterforsaljares webbplats och kontaktar distributéren och om en sadan kontakt
leder till forsaljning, inklusive leverans, anses detta som passiv forsaljning.

PURE POSSIBILITIES



P

® ROTTNEROS

Foljande regler ska beaktas:

- Kom aldrig 6éverens om pris, varken direkt eller indirekt med konkurrenter.

- Samordna aldrig prisékningar, prissankningar, prisrekommendationer, minimipriser,
maxpriser, rabatter, marginaler eller leveransvillkor med konkurrenter.

- Diskutera aldrig priser, marginaler eller prisstrukturer eller anda uppgifter med
konkurrenter.

- Fraga aldrig en konkurrent om priser eller prisstrukturer som inte har publicerats och ta
heller inte emot sadan information fran en konkurrent.

- Delta aldrig i méten med konkurrenter dar diskussioner om pris fors.

- Tala aldrig med dina konkurrenter om kapacitetsrestriktioner eller "vapenvila”.

- Samordna inte diskriminerande atgarder eller bojkotter med konkurrenter mot andra
konkurrenter.

- Kom inte éverens med konkurrenter om neddragning av volym (ger sken av underskott i
utbudet).

- Dela inte upp geografiska marknader, produktmarknader eller kunder.

- Genomfér inte gemensamma atgarder med konkurrenter (som t ex gemensam
marknadsfoéring eller andra saljframjande atgarder) utan att forst tala med din narmaste
chef.

Vidta alltid forsiktighet i alla dina affarskontakter. Ett olyckligt val av ord kan féranleda intresse fran
de konkurrensvardande myndigheterna. Det finns drenden som initierats pa grund av att anstéllda
anvand ett otydligt och oklart sprak.

Rottneros bedriver verksamhet i ett flertal lander utdver Sverige, foretradesvis inom EU. Vad galler
EU och EU:s medlemslanders nationella konkurrensratt 6verensstammer denna i stort med det som
framgér av denna policy. Aven lander och stater utanfér EU har konkurrenslagstiftning som liknar
den i EU. Denna Policy ska darfor utgéra grund fér Rottneros saval nationella som internationella
affarsverksamhet.

Det bor dessutom noteras att 6vertradelser av de konkurrensrattsliga forbuden i bl.a. Norge,
England och USA ar kriminaliserat och kan leda till fangelse och/eller boter.

For det fall Rottneros blir féremal for en s.k. gryningsrad, dvs. ett oanmalt besok av tjansteman fran
Konkurrensverket eller EU-kommissionen, ska fastlagda rutiner noga fdljas.
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